Las relaciones comerciales
de la Union Europea y Espafia

as relaciones comerciales entre la Unién Europea y Méxi-
co han pasado por diferentes fases en el marco de diversos
acuerdos.' Los primeros contactos se remontan a los afios
sesenta, aunque fue hasta 1975, con la firma del Acuerdo entre
laComunidad Econémica Europeay los Estados Unidos Mexi-
canos,? cuando esas relaciones se comenzaron a institucio-
nalizar. Ese Acuerdo, en vigor por un periodo de 15 afios, tuvo
pocos efectos si se tiene en cuenta que afios antes se habia adop-
tado el Sistema de Preferencias Generalizadas (SPG) comuni-
tario del que se beneficiaban las exportaciones mexicanas. El
trato de nacién mas favorecida que se reconocieron, aun cuan-
do México no perteneciaal GATT, no trajo consigo un incremento
del comercio bilateral, el cual continué siendo desfavorable para
Meéxico. Asimismo, el modelo cerrado de laeconomia mexicana
tampoco era proclive al acceso mas favorable de las inversio-
nes directas de la Unién Europea con la consiguiente inciden-
ciaen las relaciones comerciales.
El primer marco institucional que regia las relaciones entre
el bloque europeo y México fue sustituido por el Acuerdo Marco

1. Paralarealizacidn de este apartado introductorio, en el que se
sintetizan aspectos relativos alos acuerdos comerciales suscritos entre
la Unién Europea y México, se consult6 a José A. Sanahuja, México
yla Unidn Europea ; Hacia un nuevo modelo de relacién?, Documento
de Trabajo 1/1997, Instituto Complutense de Estudios Internacionales,
Madrid, 1997, 44 péaginas; Francisco de Miguel y Juan F. Montalbén,
“Un nuevo modelo de relaciones Unién Europea-México (1), Bole-
tin Econdmico de Informacion Comercial Espariola, nimero 2517,
Madrid, 1996, pp. 25-34, y “La UE y México crean una zona de libre
comercio que competira con la norteamericana”, El Pais, 25 de no-
viembre de 1999, Madrid, p. 66.

2. Reglamento (CEE) nim. 2411/75 del Consejo, 16 de septiem-
bre de 1975; DOCE nim. L 247, 23 de septiembre de 1975.

con México

de Cooperacidn entre la Comunidad Econémica Europea y los
Estados Unidos Mexicanos del 26 de abril de 1991.% Este acuer-
do, calificado “de tercera generacién”, no introducirfa, como
apunta Sanahuja,* cambios significativos en el ambito de las
relaciones comerciales, ya que permanecian las restrictivas con-
diciones de entrada de las exportaciones mexicanas a la Comu-
nidad y el régimen de proteccién de las inversiones comunita-
rias en México. Segin ese autor, ese acuerdo era mas limitado
que el anterior, dado que para la economia mexicana el acceso
al mercado comunitario habia cobrado mayor importanciaenel
marco de suambicioso programa de apertura comercial.’ México
deseaba mejorar su posicién comercial con laComunidad de cara
al eventual empeoramiento de la misma debido a los efectos de
desviacién de comercio que podria acarrear el Mercado Unico
en Europa.

Elrenovado y acentuado proceso de las relaciones entre Amé-
rica Latina y la Unién Europea que da inicio a mediados de los
noventa con los denominados “acuerdos de cuarta generacién”
sienta las bases para un desarrollo gradual, en especial enrela-
cién con el libre comercio, que desemboca en la firma de tres
acuerdos independientes pero interrelacionados. Destaca el
acuerdo interino sobre comercio entre 1a Comunidad Europea,
por una parte, y los Estados Unidos Mexicanos, por otra, firma-

3. Decisién del Consejo, 7 de octubre de 1991; DOCE niim. L 340,
11 de diciembre de 1991.

4. Jos€ A. Sanahuja, op. cit.

5. Acorde con la tendencia que rige en los paises del drea como
sefiala Eduardo Cuenca (coord.), Enfoque sobre la reciente economia
cubana, Agualarga Editores, Madrid, 1998, 207 paginas.

* Profesores-investigadores de la Universidad de Jaén, Espaiia
<jrlanzas@ujaen.es>y <emoral @ujaen.es>.
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doel8dediciembrede 1997.° que establece como objetivo prin-
cipal: “fomentar el desarrollo de los intercambios de bienes,
incluyendo unaliberalizacion bilateral y preferencial progresiva
y reciproca del comercio de bienes que tenga en cuenta la sen-
sibilidad de determinados productos y de conformidad con las
normas pertinentes de la Organizacion Mundial del Comercio
(OMCQC)”.

La fase negociadora emprendida a partir de 1997 se tradujo
en lo que se califica como el proyecto mas ambicioso en mate-
ria derelaciones comerciales de los hasta ahora firmados. Tras
un complicado proceso negociador que se inicid el 9 de noviem-
bre de 1998 con siete rondas negociadoras, la Unién Europeay
México arribaron el 24 de noviembre de 1999 a la firma de un
documento que se busca convertir en un tratado de libre comercio
entre ambas dreas geograficas una vez ratificado por los gobier-
nos de los 15 paises del bloque europeo y por el Senado mexi-
cano, estando previsto que culmine con el progresivo desarme
arancelario en 2007.” Con este acuerdo se da una oportunidad
ala Unién Europea para contrarrestar la posicién hegeménica
que mantiene Estados Unidos como primer socio comercial de
México, aunque también es claro el interés de aquella en entrar
al mercado de América del Norte.

El tratado entre la Unién Europea y México abre una nueva
etapaen las relaciones de ambas partes. Dado el protagonismo
de aquel bloque en el comercio mundial y el proceso de inter-
nacionalizacién que desde mediados de los ochenta tiene lugar
en México, este articulo analiza la evolucién reciente del inter-
cambio entre esos espacios, con especial referencia alos prota-
gonizados con Espafia en el seno de 1a Unién. Se pretende ob-
tener algunas conclusiones vélidas que permitan indagar sobre
la manera en que ese nuevo tratado, que implica una mayor fa-
cilidad en los intercambios, afectara las pautas de comercio que
caracterizan a esos paises. Para ello se describen los principa-
les rasgos de laevolucion agregada de los flujos comerciales de
ambas partes de forma independiente y en sentido bilateral. Mas
adelante se examina con mayor detalle el curso de esos flujos y
se muestra la dindmica sectorial de las exportaciones e impor-
taciones en el periodo de estudio, para lo cual se presentan los
indicadores mas representativos, esto es, el que determina la
estructura sectorial de los intercambios, el indice de similitud
(1S) del comercio exterior de la Unién Europea y Espafia con
relacion a México, el indice de especializacion intersectorial o

6. Decision del Consejo, 29 de junio de 1998; DOCE nim. L 226/
24,13 de agosto de 1998.

7. Informacién publicadaen E/ Pais del 15 de noviembre de 1999
(pagina 66), en el que ademads se recogen otros aspectos: se produci-
rd un desarme arancelario en el sector industrial hasta llegar al nivel
cero en 2007, con unas concesiones de partida que prevén una aper-
tura inicial de las exportaciones en los mercados de 80 y 60 por cien-
to para la Unién Europea y México, respectivamente; asimismo, a
partirde 2003 se completard la entrada de productos mexicanos en el
mercado comunitario. mientras que en este iltimo estd previsto lafi-
jacién de un arancel de 5% para los productos europeos hasta llegar
al nivel cero a partir de 2007.
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indice de ventaja comparativa revelada (IVCR) y el indice de
comercio intraindustrial.

La fuente de datos es la oficina de estadisticas de la Unidn
Europea Eurostat, que suministra la base de comercio exterior
Comext. Para laelaboracion de los cuadros se considerd la clasi-
ficaciénestandarizada de comercio exterior que emplea la mayor
parte de los paises, estoes, la Clasificacion Uniforme de Comer-
cio Internacional (CUCT), empleando lamaximadesagregacién
que ofrece, es decir, cinco digitos. El dmbito temporal del tra-
bajo quedé definido por la base de datos elegida, lo que deter-
mind que el periodo quedara comprendido de 1988 a 1998. La
eleccidon de 1988 se justifica por ser cuando se adopta la tercera
revision de la clasificacion de comercio, ademas de ser el pri-
mer aflo que permite trabajar con datos homogéneos de acuer-
do con la base de datos utilizada.

s importante resefiar, aunque sea con brevedad, algunos he-

chos trascendentes de las economias objeto de estudio, los

cuales afectan la evolucién global del patrén comercial en
el periodo de referencia, asi como las relaciones bilaterales en-
tre el bloque europeo y México. En lo que atafie a los paises del
primero destaca el avance del proceso integrador de las econo-
mias, cuya manifestacién mas importante se registra en el sec-
tor externo con los cambios experimentados desde la firma del
ActaUnicaen 1987 que preveia la puesta en marcha del merca-
dointerior a partir de 1993. Ello ha contribuido a la eliminacién
de las barreras no arancelarias en los intercambios comunitarios,
lo que de alguna manera afecta a las relaciones comerciales
extracomunitarias. Empero, desde un punto de vista coyuntu-
ral, no conviene perder de vista que en una parte del periodo,
concretamente de 1989 a 1993, 1a mayoria de los paises de la
Unién Europearegistraron unafase de estancamiento econémico
e, incluso, algunos estuvieron inmersos en una profunda crisis
econdémica. En el caso de Espaia, la evolucién del comercio
exterior de 1992 a 1993 se caracterizo por la devaluacién de la
peseta y la recesion de la economia nacional, que obligé a las
empresas espafiolas a buscar mercados foraneos ante la debili-
dad de la demanda interna. Finalmente, en los ultimos afios se
acrecentd el proceso integrador con la consecucién de launién
monetaria, que todo indica supondré un giro en las relaciones
comerciales sise atiende a los efectos que apunta la teoria de las
uniones monetarias.

Desde la perspectiva de la economia de México hay que se-
fialar como hechos mds relevantes, dada su trascendenciaen la
evolucién del comercio exterior del pafs, el cambio de rumbo
porel que se apuesta desde principios de los afios ochenta cuando,
segin describe Rogelio Varela,® se comenz6 a racionalizar la

8. Rogelio Varela, “Factores determinantes del saldo de labalanza
comercial en México, 1989-1998”, Comercio Exterior,vol. 49, nim.
10, México, octubre de 1999.



comercio exterior, agosto de 2000

661

proteccion mediante tasas arancelarias y permisos previos mas
flexibles en determinados sectores. Ello se profundizé con la
incorporacién del pais al GATT en 1986, lo que acelerd la elimi-
nacion de barreras arancelarias a la movilidad de mercancfias.
Enladécada de los noventalo mds notable del proceso aperturista
del comercio exterior fue la firmaen 1994 del Tratado de Libre
Comercio de América del Norte (TLCAN) con Estados Unidos
y Canad4. Asimismo, es importante tener presente la inciden-
ciade lacrisis en los afios centrales de esta década. Por dltimo,
en los albores del nuevo milenio, cabe resaltar la firma del nue-
vo tratado con la Unidn Europea, el cual seguramente profun-
dizard el proceso de internacionalizacidn de laeconomia mexi-
canaconel acceso m4s libre aun gran mercado. Tras este proceso
aperturista, como apunta algin autor, tal vez “México necesite
aun el rescate de una politica de sustitucién de importaciones,
aunque de manera selectivay eficiente”.’

La Unién Europea y México en el comercio mundial

Los hechos referidos son parcialmente determinantes para ex-
plicary comparar laevolucién en el comercio mundial y el lati-
noamericano de los intercambios comerciales de las economias
objeto de estudio (véase el cuadro 1). Hay un paralelismo en la
evolucién de los flujos agregados del comercio exterior mun-
dial y los que protagoniza la Unién Europea, con tasas de cre-
cimiento medio acumulado de 6.6 y 6.4 por ciento, respectiva-
mente, mientras que el proceso aperturista de América Latina
en su conjunto, especialmente de México, denota aumentos
mayores con tasas del 10.5 y 15.5 por ciento, respectivamente.
Eneste caso, laevolucién viene marcada por una variacién mayor
porelladodelas compras (conunatasade 16.8%) que porel de
las ventas (14.3%). En las economias europeas, mas integradas
en los mercados mundiales y con un potencial competitivo mas
elevado, los intercambios comerciales extracomunitarios cre-
cenaunritmo similar que se sitdaen 6.9% en las exportaciones
y 6.3% en las importaciones.

México en la estructura geografica del comercio
de la Unién Europea

La mayor parte del comercio exterior de 1a Unién Europea tie-
ne lugar entre socios —en torno a 60%— (véase el cuadro 2), si
bien tales intercambios no experimentaron un crecimiento como
cabriaesperar en el periodo estudiado, cuando sin duda mds avan-
zael proceso integrador. Respecto alos flujos extracomunitarios
y, concretamente, con aquellos paises que suponen un porcen-
taje medio superior a 0.5%, se aprecia una concentracion sig-
nificativa de las exportaciones e importaciones con América
del Norte, sobre todo Estados Unidos, que acapara 20.5% en

9. Humberto Sarmiento, “Repercusiones de la apertura comercial
en la economia mexicana”, Comercio Exterior, vol. 49, nim. 10,
México, octubre de 1999.

promedio; con Suiza y Noruega (paises de la Asociacion Euro-
pea de Libre Comercio, AELC), con cuotas medias préximas a
11% en el comercio exterior y con otros paises de Asia Oriental
—incluida Oceania— miembros de la OCDE (Jap6n, Australia
y Nueva Zelandia) con una participaciéon mediade 7 y 11 por
ciento de las ventas y compras comunitarias.

Los intercambios comerciales de la Unién Europea con Méxi-
co representan una cuota reducida que permanece estancada
desde 1988 en torno a 0.5% de las adquisiciones comunitarias
procedentes del resto del mundo, mientras que en las ventas que
los paises del bloque europeo dirigen al mercado mundial la
participacién de México ha crecido al superar 1%. Cabe sefia-
lar que el comercio exterior mexicano sigue estando marcado,
fundamentalmente, por sus estrechas relaciones con Estados
Unidos, su principal socio comercial. Entre el bloque de los
paises menos desarrollados, algunos han adquirido progresiva-
mente mayor protagonismo en las relaciones comerciales con
laUnién: China, Turquia, Polonia, Hungria, la Republica Checa,
Eslovaquia y los paises del Sudeste Asidtico, entre otros.

Los intercambios comerciales bilaterales
de la Unién Europa y México

La diferencia del grado de apertura entre las economias euro-
peas y la mexicana, asi como la posicién para competir en los
mercados exteriores y los factores enumerados en la parte intro-
ductoria, son factores que en cierta medida condicionan laevolu-
cién de los intercambios que ambos espacios mantienen entre
si. Desde esta perspectiva, cuando se contrasta el grado de inter-
nacionalizacién de la economia mexicana para ver en qué me-
dida se ven afectadas las relaciones comerciales con la Unién
Europea, se comprueba (véase el cuadro 3) que el crecimiento
medio acumulado del comercio exterior de México con el con-
junto de paises comunitarios fue de 10.9% en el periodo 1988-
1998, es decir, cinco puntos inferior al registrado por el total de
intercambios realizados por ese pais. Ese diferencial es mayor
por el lado de las ventas que México realiza al bloque, dado que
éstas han pasado de 2 440 millones de ecus en 1988 a3 900 en
1998, es decir, un crecimiento anual acumulado de 4.8% que lo
sitia muy lejos de la tasa de 14.3% ala que crecen sus exporta-
ciones. Las importaciones mexicanas procedentes de la Unién
Europeahan evolucionado desde 2 200a9 120 millones de ecus,
un incremento de 15.3%, con lo cual no se advierte un distan-
ciamiento en tasas de crecimiento respecto al conjunto de sus
compras en los mercados mundiales (16.8%). De lo anterior se
deduce el claro superdvit del saldo comercial de 1a Unién Eu-
ropea con México con un crecimiento espectacular de 25.5%
medio acumulado desde que éste se inicié en 1989. Este balan-
ce deficitario para México se ha manifestado de forma activa,
como consecuencia de un proceso de reorientacién de las ven-
tas mexicanas hacia mercados distintos del europeo, mientras
que las compras que proceden de este tltimo guardan una evo-
lucién paralela y mds estrecha con el conjunto de sus importa-
ciones.
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OLLCION COMPARADA DE LOS FLLJOS DE COMERCEO EXTERIOR DE La Untov Etrore s v Mosico, 1988-1998 (1asas bE ¢ RECOMIFNTO ANUAL)

0000 0000000000000 00000000000000 0000( 0000000000006 0000000000000000
Variacién media
acumulada
1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1988-1998
Comercio exterior
Mundial (incluido el intra-UE)! 14.20 8.08 11.19 2.18 7.04 -0.50 1326 19.58 4.66 3.08 -0.51 6.6
Mundial (excluido el intra-UE)? 14.87 8.39 743  2.70 7.53 4.03 13.04 18.06 5.54 5.13 =274 6.8
América Latina 14.15 9.83 9.47 593 1244 7.05 17.24 16.67 10.60 14.11 3.01 10.5
México? 2571 1891 17.62 13.84 18.01 8.67 19.85 7.28 23.17 19.02 10.18 15.5
Uni6n Europea? 11.92 7.39 21.49 0.16 542 -9.12 1340 2245 3.20 -0.97 4.25 6.4
Unién Europea (excluido el intra-UE) 11.21 7.75 2042 -1.06 477 =296 12.44 19.30 5.21 2.75 0.07 6.6
Exportaciones
Mundial (incluidas las intra-UE)' 13.81 797 11.37 1.95 7.13  -0.35 13.28 19.63 4.42 3.19 -0.77 6.6
Mundial(excluidas las intra-UE)! 14.49 8.18 7.74 237 7.70 434 13.06 18.09 5.23 531 -=3.11 6.8
América Latina 1541 11.27 923 —1.44 4.81 539 16.78 21.77 12.02 1042 -1.18 8.7
México? 997 1480 1595 4.61 7.95 12.57 16.71 30.81 21.07 14.69 6.40 14.3
Unién Europea® 11.01 6.66 21.32 -1.06 6.12 -7.46 13.81 2295 3.48 -0.82 3.59 6.5
Unién Europea (excluidas intra-UE)' 9.34 533 20.72 -4.67 6.97 2.30  13.53  20.66 5.93 3.07 -1.51 6.9
Importaciones*
Mundial (incluidas intra-UE)! 14.59 8.18 11.01 2.40 6.96 -0.65 13.25 19.54 4.89 2.98 -0.27 6.7
Mundial (excluidas las intra-UE)’ 15.24 8.60 7.14  3.01 7.36 3.75 13.02 18.03 5.84 495 -2.38 6.8
América Latina 12.75 8.20 9.76 14.44 20.04 8.49 17.63 12.40 930 17.54 6.68 12.4
México? 49.87 23,55 19.37 23.23 26.69 5.81 2231 -10.29 2546 23.56 13.87 16.8
Unién Europea?® 12.83 8.10 21.65 1.34 476 -10.72 1298 21.94 292 -1.12 4.93 6.3
Unién Europea (excluidas las intra-UE) 13.06 10.07 20.15 2.24 2.89 -7.65 11.36 17.93 4.47 2.42 1.74 6.3
Tasa de cobertura
América Latina 11291 116.11 115.56 99.51 86.89 8440 83.79 90.78 93.04 87.40 80.96
México? 112.62 104.64 101.65 86.29 73.53 78.23 74.65 108.85 105.04 97.50 91.11
Unién Europea?® 98.42 97.10 96.84 9454 9578 99.28 100.00 100.83 101.38 101.69 100.39
Unién Europea (excluidas las intra-UE) 9546 91.35 91.78 85.58 88.98 98.56 100.49 102.82 104.25 104.91 101.56

1. Incluye una cantidad considerable de reexportaciones. 2. Incluye importantes exportaciones de las zonas de elaboracién. 3. A partir del 1 de enero de 1993 se interrumpe la
serie debido a los cambios en los métodos de compilacién de los datos estadisticos sobre el comercio de los 15 estados miembro. Las cifras relativas al periodo de 1985 a 1989

incluyen el valor del comercio de la otrora Repiiblica Federal de Alemania. 4. Valoradas a precios LAB.

Fuente: elaboracién propia con base en datos de la OMC (varios afios).

El comercio del bloque europeo con México presenta mayores
asimetrias y un desequilibrio mds acentuado de 1990 a 1994,
cuando las exportaciones agregadas de la Unién Europea a
México crecieron aunatasaacumuladade 15%: pasaronde 3 700
a 6 600 millones de ecus, mientras que las importaciones des-
cendieron 3.1% al disminuirde 2 900 a2 500 millones de ecus.
Entre otras razones, esta evolucién desfavorable para el pais
americano se explicaria'® por el descenso de las exportaciones
mexicanas enlarecesién 1992-1994, la caida de los precios del
petréleo, la apreciacién del peso, la desviacién del comercio
derivada del TLCAN, las barreras comerciales inducidas por la
formacién del Mercado Unico y ladesviacién de comercio causa-
daporlasrelaciones de asociacién entre la Unién Europeay los
paises del Mediterraneo y, sobre todo, Europa Central y Orien-
tal. Porotro lado, el incremento de las exportaciones del bloque
a México obedece a la mejora competitivade los productos eu-
ropeos, a la que no fueron ajenas las devaluaciones de 1993 de
determinadas divisas europeas, la apertura adoptada por México
desde 1986 y el crecimiento de su demanda interna hasta 1994.
En 1995, tras la crisis financiera de finales de 1994, 1a devalua-

10. José A. Sanahuja, op. cit.

cién del peso mexicano y el retroceso del consumo interno en
el pais entrafiaron un cambio significativo en el comercio exte-
rior con la Unién Europea. En efecto, el crecimiento de 22% de
las exportaciones mexicanas dirigidas al mercado europeo y el
descenso de 33% que éstas experimentaron en sentido inverso
no fueron més que el resultado de estos fenémenos coyuntura-
les, dado que el desequilibrio en contra de México no parece
haberse alterado, como lo corroboran los datos del trienio 1996-
1998.

El comercio exterior de Espaiia con México

En el 4mbito de la Unién Europea los intercambios comercia-
les que se realizan con México no se distribuyen por igual entre
todos los socios comunitarios sino que se concentran en un grupo
de paises. Asi, junto a Espafiay en orden a suimportancia, Ale-
mania, Francia, el Reino Unido e Italia mantienen unarelacién
comercial mds estrecha con México, tanto exportadora como
importadora. Estos cinco pafses concentran, en términos medios,
86.7% de las ventas que la Unién Europea destina a México, asi
como 80% de las compras (véase el cuadro4). De 1988 a 1998,
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JSICION DE XICO EN EL, COMERCIO EXTERIOR bE La UNION  GROPEA, 1988-1997 (PORCENTAJES Y PRO MEMORIA EN MILES DE ECUS)
00000000 0000000000000 00000000000000000000000000000000000000O00O0CBOCCFOCC

1988 1991 1994 1997
Exportaciones Importaciones Exportaciones Importaciones Exportaciones Importaciones Exportaciones Importaciones

Intracomunitarias 59.81 58.24 61.91 58.73 58.42 57.30 61.74 62.11
Extracomunitarias 40.19 41.76 38.09 41.27 41.58 42.70 38.26 37.89
Unién Europea 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00
Estados Unidos 19.79 17.63 16.81 18.61 17.80 17.20 19.61 20.53
Japon 4.69 10.73 5.23 10.49 4.91 9.00 5.01 8.88
Suiza 9.89 7.60 9.49 6.98 7.94 7.19 7.35 6.72
URSS 2.79 3.35 3.35 3.74 - - - -

Rusia - - - - 2.25 342 3.55 4.03
Sudéfrica 1.75 3.23 1.37 1.70 1.31 1.25 1.35 1.36
Noruega 2.35 3.22 2.28 3.53 212 3.71 3.24 5.02
Brasil 0.86 2.41 0.94 1.90 1.29 1.92 2.07 1.87
Canadd 2.79 2.17 2.20 2.00 1.78 1.69 1.96 1.87
Taiwan 1.23 2.08 1.30 2.24 1.61 1.91 1.76 2.34
Corea del Sur 1.21 1.87 1.67 1.59 1.86 1.59 2.01 1.95
China 1.60 1.81 1.32 3.03 2.31 4.21 2.29 5.58
Hong Kong 1.86 1.63 1.75 1.30 242 1.21 2.84 1.25
Yugoslavia 1.57 1.52 1.60 1.52 - - - -

Croacia - - - - 0.54 0.34 0.66 0.26

Eslovenia - - - - 0.68 0.64 0.88 0.70
Arabia Saudita 2.09 1.41 2.35 2.26 1.62 1.64 1.83 1.63
Libia 0.75 1.35 0.67 1.63 0.37 1.11 0.38 1.14
Australia 1.75 1.26 1.46 0.90 1.57 0.86 1.82 0.93
Argelia 1.02 1.25 1.03 1.54 0.85 1.10 0.60 1.25
Turquia 1.44 1.12 1.95 1.26 1.64 1.40 3.10 1.77
Polonia 0.76 0.87 1.86 1.26 2.03 1.69 3.48 2.12
India 1.55 0.84 1.23 0.96 1.30 1.28 1.42 1.41
Irdn 0.79 0.80 1.77 1.27 0.69 0.99 0.68 0.77
Singapur 1.12 0.77 1.34 1.06 1.64 1.44 1.88 1.68
Tailandia 0.57 0.76 0.90 1.03 1.13 1.16 1.08 1.28
1srael 1.30 0.74 1.39 0.69 1.66 0.76 1.60 0.93
Nigeria 0.60 0.74 0.69 0.93 0.39 0.75 0.38 0.64
Iraq 0.67 0.72 - - - - 0.20
Malasia 0.38 0.69 0.69 0.89 1.07 1.40 1.22 1.61
Argentina 0.36 0.68 0.40 0.77 0.91 0.66 1.02 0.57
México 0.63 0.64 1.14 0.62 1.25 0.49 1.03 0.56
Marruecos 0.72 0.59 0.88 0.64 0.81 0.69 0.74 0.71
Rumania 0.58 0.31 0.30 0.49 0.47 0.70 0.66
Checoslovaquia 0.60 0.57 0.90 0.82 - - - -

Repiblica Checa - - - - 1.46 1.18 2.20 1.75

Eslovaquia - - - - 0.33 0.35 0.67 0.59
Chile 0.23 0.56 0.27 0.51 0.35 0.45 0.48 0.52
Hungria 0.65 0.56 0.82 0.73 1.14 0.91 1.88 1.73
Indonesia 0.53 0.55 0.76 0.72 0.80 1.09 1.15 1.24
Kuwait 0.38 0.54 0.05 0.34 0.32 0.32 0.22
Egipto 1.01 0.42 0.97 0.45 0.84 0.52 0.94 0.39
Nueva Zelandia 0.28 0.40 0.23 0.29 0.27 0.29 0.27 0.31
Tinez 0.55 0.39 0.73 0.47 0.70 0.56 0.73 0.60
Colombia 0.21 0.34 0.21 0.35 0.32 0.35 0.33 0.38
Pakistdn 0.44 0.32 0.44 0.32 0.38 0.35 0.28 0.34
Filipinas 0.25 0.31 0.26 0.30 0.36 0.39 0.71 0.65
Venezuela 0.66 0.30 0.45 0.33 0.29 0.24 0.33 0.26
Promemoria:
Exportaciones

intracomunitarias 540 032 896 688 219 869 760 847 935 1162919 372
Exportaciones

extracomunitarias 362917272 423 484 137 541618 736 720 546 502
Importaciones

intracomunitarias 540 854 407 703 125 986 722 871 969 1 099 900 369
Importaciones

extracomunitarias 387 756 975 494 118 522 538 628 152 670 958 869

Fuente: Eurostat, Comext databases. Elaboracion propia.
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Comercio
exterior Exportaciones Importaciones
Valor % Valor %o Valor %
1988 4 649 394 - 2 204 486 - 2 444 908
1989 6163 587 32.6 3419551  55.1 2 744 036 12.2
1990 6 739 499 9.3 3798 121 11.1 2941 378 7.2
1991 7753826 15.1 4719246 243 3034 580 32
1992 8549012 10.3 5633802 194 2915210 -39
1993 8083747 -54 5 785 887 2.7 2297 860 -21.2
1994 9230309 14.2 6647 622 149 2 582 687 12.4
1995 7594677 -17.7 4443218 -33.2 3151 459 22.0
1996 8 107 109 6.7 4999205 12.5 3107 904 -1.4
1997 10934 987 349 7261271 452 3673716 18.2
1998 13030041 19.2 9123190 25.6 3 906 851 6.3
Tasa de variacién media
acumulada 1988-1988 10.9 15.3 4.8

Fuente: Eurostat, Comext databases. Elaboracién propia.

Espafia fue el segundo socio europeo de México, después de
Alemania, con una cuota media de 18.3% del comercio exterior
que mantiene el bloque europeo con el pais azteca. El mercado
espaiiol es el primer receptor de productos mexicanos con una
cuota media de 28.4%, mientras que en el lado exportador so-
bresale la participacién de Alemania (37.8%)y Francia(17.1%);
las ventas espaiiolas se sitdan en un nivel medio de 11.7% so-
bre el total de las realizadas por la Unién a México. Destacan tam-
bién el 5% del comercio exterior en manos de los Paises Bajos
y el aumento de la cuota importadora del Reino Unido.

El perfil de la evolucién del intercambio hispano-mexicano
es muy similar al del bloque europeo en su conjunto. Sin embar-
g0, existe un diferencial significativo enlas tasas de crecimiento
del comercioexterior de Espafiarespecto alos principales paises
comunitarios y al conjunto de éstos. Asi, el comercio exterior
espafiol registra una tasa de variacién media acumulada de 6%
frentea 10.9% de laUniény 15.5, 14.5y 10.8 por ciento de Ita-
lia, Alemaniay el Reino Unido, respectivamente. Este diferencial
obedece al menor ritmo de crecimiento de las importaciones
espafiolas, lo que se refleja en su saldo comercial. Portugal es
el dnico pafs que presenta un déficit permanente con México,
sibien Espaila, Greciay Bélgica-Luxemburgo también lo pade-
cen, a excepcion del superdvit del bienio 1993-1994. No obs-
tante, Espafia presenta los menores niveles de déficit comercial
respecto a su volumen de comercio exterior con México. Los
demas estados comunitarios mantienen superavit en préctica-
mente todo el periodo.

En lasrelaciones de comercio bilateral entre Espafia y México
enel dltimo decenio se identifican, segin Jiménez,!! tres perio-

11. Fernando Jiménez, “México ante el finde siglo”, Boletin Eco-
nomico de Informacion Comercial Espafiola, nimero 2620, Madrid,
1999, pp. 37-44.

dos. El primero abarcaria hasta
1994 y se distingue por lo aconte-
cido hasta 1991, cuando esas re-
laciones se caracterizan por una
escasay concentrada exportacion

Saldo Tasade  de productos tradicionales espa-
CO"“/‘ZZ’ral CObC;)t“ra fioles y una concentracién tam-
bién elevadaen las importaciones
240422 20.2 de petréleo. En los afios siguien-
675515  124.6 P S 0§ siguien
856 743 1291 tes, hastala crisis mexicanade fi-
1 684 666 155.5 nales de 1994, el impulso de la
2718592 193.3 .
3 488 027 2518 entradaen vigoren 1991 del "Ijr’a-
4 064 935 257 4 tado de Amistad y Cooperacion
1291759 141.0 entre Espaifia y México, la firma
1891 301 160.9 . :
3 587 555 1977 en 1992 deun Con.v.efno paraEvi-
5216 339 233.5 tarlaDoble Imposiciény el Acuer-

do sobre Promoci6n y Proteccion
Reciprocade Inversiones de 1995,
sereflejan en una progresivay di-
versificada exportacién de pro-
ductos espaiioles con un conside-
rable cambio de latasa de cober-
tura, que de ser deficitaria para Espafiaen 1988 (24.2%) pas6 a
ser positiva hasta alcanzar 162.3% en 1994 (véase el cuadro 4).
La segunda etapa—identificada con los afios en que se mues-
tra ostensible la crisis (1995-1996)— afectd los intercambios
bilaterales, que volvieron a ser favorables para México ante la
caida del consumo interno y la consiguiente reduccién de las
ventas de un amplio espectro de productos espafioles muy de-
mandados por la clase media mexicana. El déficit comercial
en contra de Espafia se mantuvo en estos afios y en 1997. El
dltimo periodo, que corresponde al iltimo bienio a partir del
cual laeconomia mexicanaentré en una senda de recuperacion,
volvié a ofrecer una tasa de cobertura positiva para Espafia con
134.3% en 1998.

ara profundizar en el estudio del intercambio comercial es

preciso recurrir a indicadores que permitan caracterizar el

patrén de comercio exterior desde un punto de vista secto-
rial, para lo cual se aplica el cdlculo de tres razones: la que defi-
ne la estructura o composicién sectorial; el indice de similitud
(1S) de las exportaciones e importaciones comunitarias y espa-
fiolas conrelacién a México, y el indice de ventaja comparativa
revelada (IVCR). Asi, se ha considerado una divisién sectorial
con 18 ramas de actividad que siguen la misma clasificacion que
recoge la OMC en sus informes periédicos.'?

12. Los grupos de productos considerados al mdximo nivel de
desagregacion (cinco digitos), definidos con arreglo a la Revision 3
de la Clasificacién Uniforme para el Comercio Internacional (CUCI),
se han agrupado en los siguientes sectores: productos alimenticios
(cucl, secciones 0,1 y 4 y capitulo 22); materias primas (CUCI, capi-
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Cc U A D R e} 9 Cuota de
comercio Cuota de Cuota de Saldo Tasa de
exterior exportaciones importaciones comercial cobertura
Reino Unido
1988 11.6 12.5 10.8 13 446 105.1
1989 9.4 8.6 10.3 10 355 103.7
OO0 0000 O0OOOOOEOEONOEONOOOSINOEOIOSNONOGINOSNOIONONONONOGNOGO 1990 9.6 95 9.7 76 002 126.8
Cuota de 1991 8.1 7.7 8.6 105 706 140.7
comercio Cuota de Cuota de Salde Tasa de 1992 7.4 6.9 8.5 140 599 156.8
exterior exportaciones importaciones comercial cobertura 1993 8.5 7.4 11.1 174 174 168.1
Espaiia 1994 94 7.5 14.3 127 845 1345
1988 218 90 134 619 173 242 1995 10.5 7.5 14.8 -134 370 71.2
1996 11.0 7.7 16.4 —124 544 75.6
1989 20.5 10.8 327 —527 448 41.2
1997 11.4 8.5 17.2 -17 827 97.2
1990 21.2 12.1 329 -506 740 47.6 1998 11.6 8.7 18.4 74 502 110.4
1991 18.8 10.5 31.9 -472 751 51.1 Promedio 9'9 8.4 12'7 ’
1992 19.1 12.1 327 ~272 912 71.3 T™V! 10.8 11'1 10.6 _ _
1993 21.3 17.3 31.5 274 196 137.8 ) ' '
1994 20.1 17.3 27.4 440 736 162.3 1. Tasa de variacién media acumulada.
1995 14.6 9.7 21.6 _248 545 63.5 Fuente: Eurostat, Comext databases. Elaboracién propia.
1996 14.4 8.5 23.8 -314 709 57.5 OO0 0000 OOOOOOONOGOEOGOEONOGNOSOOSNONOGIOGONONOGONOSOEONOGIOOIOIOS
1997 15.2 10.6 24.4 -124 584 86.1
1998 13.9 11.4 19.8 266 028 134.4
Promedio 19.0 11.7 28.4 - - .. .
TMV! 6.0 18.1 0.5 - - Respecto a la evolucidn de la estructura del comercio de la
Alemania Unién Europea con México en el periodo 1988-1998 (véase el
1988 245 36.1 14.1 449728  230.1 cuadro 5), cabe subrayar dos aspectos generales. En primer lu-
1989  26.7 35.8 15.4 799 865  289.1 gar, lamayor diversificacién de los intercambios, dado el cam-
1990 27.0 36.7 14.6 964173 325.1 bio dréastico que se observa en la pérdida de participacién rela-
1991 31.8 41.6 16.5 1 464 837 392.8 tivadel d . L. tad d ..
1992 297 377 144 1702205  505.6 1ivade osPro uctos. primarios importados, con una reduccion
1993 31.8 37.8 16.7 1801524 569.4 de algo mas de la mitad (de 69.7 a 32.6 por ciento) y el consi-
1994 292 34.4 15.8 1878534  561.6 guiente aumento en la compra de manufacturas mexicanas (de
1995 29.2 403 13.4 1366 357 422.4 27.9 266.2 por ciento), lo cual es atribuible en mayor medida al
1996 30.6 39.6 15.9 1486 614 400.1 b d 1 t .y | duct
1997 302 373 16.2 2114445 4546 ruscc}> escensoy la menor.concen’ racion en los productos
1998  33.8 38.5 22.8 2627396  395.4 petroliferos procedentes de dicho pais. En el lado de las expor-
Promedio 29.5 37.8 16.0 - - taciones comunitarias se detecta un ligero incremento de la
™V' 145 16.0 9.9 - - participacién de productos manufacturados en detrimento prin-
Francia cipalmente de los productos alimenticios. En consecuencia, un
1988 21.7 22.1 21.4 -37 549 92.8 : : H
rimer ct tacar es la gananciam rior en las
1989 21.3 20.6 222 95 791 115.8 p eraspe OPIOI‘ destaca e? a gana uy supe
1990 18.2 16.4 20.5 18252 103.0 compras que en las ventas en la cuota que representan los pro-
1991 19.3 19.5 19.0 341696  159.2 ductos que generan un mayor valor afiadido. En segundo lugar,
1992 19.0 18.6 19.8 471554 1818 es significativo que las tasas de variacion media acumulada que
1993 13.9 12.4 17.4 319462 179.8 experimentan todos los sectores manufactureros sean inferio-
1994 19.0 18.9 19.6 747 813 248.0 desdel . las . del i6nE
1995 16.0 17.8 13.4 368821 1875 res desde la perspectivade las exportaciones de la Union Euro-
1996 13.9 14.4 13.0 317 681 178.6
1997 13.5 14.1 12.1 580 035 230.2 .
1998 13.6 13.4 14.0 677502  224.0 tulos 21,23,24,25,26 y 29); menas y productos minerales (CUCI, ca-
Promedio 17.2 17.1 17.5 _ _ pitulos 27y 28); combustibles (CUCI, seccién 3); metales no ferrosos
™V! 5.8 9.7 0.4 - - (cucl, capitulo 68); hierro y acero (CUCI, capitulo 67); productos
Italia quimicos (CUCI, capitulos 51,52,53,54,55,56,57,58,59y 60); otras
1988 7.0 9.3 5.0 81 464 166.5 semimanufacturas (CUCI, capitulos 61,62,63,64,66,69 y 70); maqui-
1989 8.6 11.2 5.5 229968  251.8 naria generadora de fuerza (CUCI, capitulo 71, excluido el grupo 713);
1990 8.3 10.7 5.1 256722 271.4 otra maquinaria no eléctrica (CUCI, capitulos 72,73 y 74); mdquinas
1991 8.9 1.2 5.3 367 394 327.9 de oficina y equipo para telecomunicaciones (CUCI, capitulos 75, 76
1992 9.2 12.0 4.0 358312 5805 y grupo 776); maquinaria y aparatos eléctricos (CUCI, capitulo 77,
1993 9.2 11.3 37 570 112 763.0 . X .
1994 93 116 30 690378 9316 excluidos el grupos 776 y el subgrupo 7783); productos de la indus-
1995 97 10.6 85 202559  175.8 tria automovilistica (SZUCI, grupos 781,782,783 y 784 y subgrupos
1996 10.4 13.0 6.2 457938 3381 7132y 7783); otro equipo de transporte (CUCI, capitulo 79, grupos 785
1997 11.4 13.5 7.1 719 380 374.0 y 786 y subgrupos 7131, 7133, 7138 y 7139); textiles (CUCI, capitu-
1998 10.6 13.0 5.0 993 364  612.8 lo 65); prendas de vestir (CUCI, capitulo 84); otros bienes de consu-
Promedio 9.3 11.6 5.3 - - mo (CUCI, capitulos 80, 81,82,83,85,87,88 y 89, excluido el grupo
T™V! 15.5 19.3 4.7 - -

891), y otros productos (CUCI, seccién 9 y grupo 891).
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R o 5

Esrructira sectoring pEL coMercio bk Ly Unton Evrorrea v Eseasa con MExico, 1988-1998 (PORCENTAJES)

1988 1989 1990
Exportaciones

Productos primarios 8.89 13.27 16.15
Productos alimenticios 7.48 11.96 14.85
Materias primas 0.50 0.47 0.48
Menas y otros minerales 0.13 0.11 0.10
Combustibles 0.12 0.15 0.17
Metales no ferrosos 0.66 0.57 0.54
Manufacturas 90.54 86.15 83.58
Hierro y acero 6.85 6.18 6.62
Productos quimicos 13.43 12.38 12.29
Otras semimanufacturas 5.93 6.33 6.64
Maquinaria y equipo de transporte 57.86  53.41 49.24
Maquinaria generadora de fuerza 1.80 1.20 2.13
Otra maquinaria no eléctrica 24.09 2076 21.53

Maquinas de oficina y equipo
para telecomunicaciones 5.56 5.83 7.45
Maquinaria y aparatos eléctricos 3.87 3.39 4.01
Productos de la industria automovilistica 7.61 8.94 8.02
Otro equipo de transporte 14.93 13.28 6.09
Textiles 1.01 1.25 .40
Prendas de vestir 0.20 0.44 0.78
Otros bienes de consumo 5.27 6.16 6.62
Otros productos 0.57 0.58 0.28

Importaciones

Productos primarios 69.65 63.18 64.48
Productos alimenticios 8.80 8.11 6.50
Materias primas 1.64 1.44 1.40
Menas y otros minerales 5.83 4.06 3.35
Combustibles 50.05 45.18  48.18
Metales no ferrosos 3.34 4.39 5.03
Manufacturas 27.91 33.68 34.75
Hierro y acero 1.19 2.28 1.95
Productos quimicos 4.40 6.32 8.38
Otras semimanufacturas 1.95 1.46 1.38
Maquinaria y equipo de transporte 15.32 18.43 17.72
Magquinaria generadora de fuerza 0.16 0.22 0.58
Otra maquinaria no eléctrica 0.66 0.76 0.83

Maquinas de oficina y equipo
para telecomunicaciones 1.53 1.82 2.38
Maquinaria y aparatos eléctricos 0.70 1.16 1.41
Productos de la industria automovilistica 10.54 12.63 10.39
Otro equipo de transporte 1.74 1.83 2.13
Textiles 2.00 1.21 1.60
Prendas de vestir 0.57 0.80 0.65
Otros bienes de consumo 2.48 3.18 3.08
Otros productos 2.44 3.14 0.77

Fuente: Eurostat, Comext databases. Elaboracién propia.

o0
Unién Europea

1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998
7.66 9.71 8.64 6.89 6.58 7.87 7.86 5.89
6.60 8.70 7.60 5.94 5.49 6.60 6.51 3.85
0.37 0.43 0.39 0.38 0.36 0.47 0.49 0.39
0.07 0.10 0.08 0.16 0.14 0.17 0.15 0.19
0.24 0.11 0.24 0.07 0.20 0.16 0.28 1.02
0.38 0.38 0.33 0.35 0.39 0.47 0.43 0.44
91.83  89.84 90.91 92,69 9312 91.60 91.65 93.02
5.47 3.99 4.10 5.47 5.56 5.01 4.73 4.99
11.27  11.36 13.35  12.65 1544  16.91 1446  13.29
8.57 8.13 10.76 9.21 8.35 8.30 8.41 8.93
56.66  56.43 51.27 5434 5491 5248 5485 56.86
1.40 2.72 1.55 3.30 2.38 1.43 1.23 1.60
21.87 2281 20.31 19.94 21.25 2282 2532 2370
7.28 6.16 5.39 5.88 6.47 6.90 7.93 7.43
3.76 5.61 4.91 5.44 5.20 5.73 5.17 5.57
10.19 9.21 10.00 9.79 1246 11.61 11.90  15.02
12.17 9.92 9.10 9.99 7.16 3.99 3.30 3.54
1.47 1.25 1.25 1.26 1.07 1.30 1.43 1.60
0.90 1.01 1.08 1.34 1.00 0.75 0.95 0.98
7.48 7.66 9.10 8.42 6.80 6.83 6.82 6.37
0.51 0.45 0.46 0.42 0.30 0.53 0.49 1.09
59.05 5594 54.57 4898 4043 41.15 4427  32.64
7.51 6.99 8.18 8.31 11.18 11.76  13.84 10.27
1.27 0.95 1.14 1.23 1.80 1.50 1.63 1.41
2.80 2.30 2.11 2.91 2.45 2.23 2.40 1.67
42.81  40.89 37.18 2894 1679 17.88 20.30 15.89
4.67 4.80 5.96 7.59 8.21 7.78 6.10 3.39
39.94 43.00 4396  49.11 5842  57.11 5478  66.24
1.65 1.65 0.85 0.37 7.92 4.36 2.63 2.37
9.02 9.04 8.19 8.20 11.03 9.88 8.48 8.86
1.83 1.77 1.92 2.06 3.02 3.68 3.96 4.62
21.43  24.09 24.04 2924 2674 2858  29.37  39.87
0.19 0.12 0.64 1.44 0.44 0.30 0.63 1.02
0.95 1.11 1.36 1.56 1.31 1.55 1.78 2.53
3.77 4.22 4.24 5.98 6.82 8.81 8.62 11.83
1.74 2.04 3.64 3.47 4.15 5.28 6.79 7.28
11.79  13.52 13.30  12.56 7.63 9.68 8.84 1336
2.99 3.07 0.87 4.24 6.39 2.96 2.70 3.85
1.60 1.72 1.63 1.79 2.51 2.57 2.00 1.51
0.83 0.89 0.96 0.53 0.57 0.80 1.15 0.84
3.59 3.84 6.36 6.91 6.64 7.26 7.20 8.17
1.01 1.07 1.47 1.91 1.14 1.74 0.95 1.13

peaaMéxicoque desde las importaciones, mientras que lamayor
parte de los sectores considerados de demanda débil (alimentos,
materias primas, textiles y gran variedad de bienes de consumo)
crecen mds rapidamente desde el bloque europeo a México que
viceversa. Esto tltimo constituye un acercamiento progresivo
en las condiciones cualitativas de sus estructuras productivas en
determinados sectores, como se pone de manifiesto mas adelante
cuando se presentan los indices de comercio intraindustrial y,
en consecuencia, esa incipiente aunque progresivaintegracién
comercial también se verareforzada con lacreacién de la zona
de libre cambio.

Entre las manufacturas que constituyen el agregado mas sig-
nificativo de las exportaciones comunitarias, sobresalen otra
magquinaria no eléctrica, con alrededor de 22% de los ingresos
por exportacién y, al margen de la también elevada cuota de
participacidnrespecto a otros sectores, los productos de demanda
media procedentes de la industria automovilistica con una im-
portante intensidad en las ventas con destino al mercado mexi-
cano, las cuales crecen a una tasa media acumulada de 23.4%.
Los demds sectores de demanda fuerte que se encuadran en
maquinaria y equipo de transporte también suman una partici-
pacionrelativa destacada, asicomo en surespectivatasade cre-
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Espaita
1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996
10.50  9.73 9.69 832 9.84 7.06 6.52 589 745
9.41 8.48 8.77 672 8.82 549 597 494 6.39
094 0.83 046 050 076 042 0.36 046 0.76
0.05 0.03 0.04 005 0.04 008 0.12 0.47 0.15
0.03 026 0.10 056 0.13 1.06 0.00 0.01 0.05
0.06 0.14 0.33 049 0.09 0.02 0.07 0.02 0.10
89.46 90.24 90.21 91.49 8846 92,73 93.10 93.36 91.14
16.88 1567 1589 13.65 8.66 4.35 6.25 577 6.72
9.83 7.19 6.79 732 954  6.95 5.65 12.04 12.65
9.22 1036 1031 14.50 12.00 20.76 9.82 10.86 15.02
38.54 39.99 39.88 36.68 40.39 46.59 54.16 42.51 35.16
142 070 5.15 054 2.19 3.19 258 1.05 1.63
20.42 2419 18.66 16.74 2504 17.85 12.19 1998 21.53
1.49 1.19 550 437 341 4.6 381 234 172
3.22 1.99 2.88 305 556 3.88 319  2.64 341
4.53 5.61 7.41 672 4.09 424 1063 798 6.45
7.47 6.32 0.29 527 0.11 13.27 2176 852 0.42
1.45 1.19 1.32 099 089 082 099 140 1.99
0.36 1.04 1.24 1.51  1.38 1.42 242 388 4.07
13.18 1479 1477 16.84 1560 11.85 13.81 16.90 15.53
0.04 0.03 0.10 0.19 1.70 0.21 038 075 1.41
91.54 9133 94.08 91.81 90.63 8793 81.71 67.95 71.64
4.18 3.80 2.07 353 373 3.69 5.14 10.18 14.04
0.46  0.27 0.51 0.65 041 0.57 042 144 0.87
4.40 1.17 1.02 0.85 051 0.58 0.66 0.64 0.55
82.08 84.42 89.03 8578 8557 83.00 7529 54.78 55.70
0.42 1.67 1.46 1.00 041 0.10 0.19 090 0.49
8.46 8.67 591 8.12 9.28 12.05 18.26 31.98 28.27
0.14  0.04 0.14 000 0.19 0.00 0.05 736 4.59
1.62 2.85 2.52 305 226 1.07 237  6.52 6.11
0.32 0.42 0.48 0.60 075 0.70 0.95 1.14 1.51
4.70 3.91 1.43 2.80 384 7.82 1255 1217 10.92
0.00 000 0.01 0.00 0.06 0.01 033 053 0.31
0.08 0.12 0.23 0.60 041 0.52 029 0.41 035
0.84 043 0.70 1.08 0.80 0.51 1.11 1.24  2.30
0.11 0.14 0.23 028 0.27 0.8 045 072 0.58
350 315 0.27 0.84 229 595 9.27 879 7.28
0.16  0.07 0.00 000 002 0.66 1.10  0.47 0.08
074 034 031 032 044 027 0.38 1.30 1.58
012 0.28 0.28 0.30 050 0.49 043 079 0.89
0.83 0.83 0.75 1.05 1.30 1.70 1.53 270 2.68
0.00 000 000 0.08 0.09 0.02 0.03  0.07 0.09

cimiento, excepto el sector otro equipo de transporte. Asimismo,
destaca el descenso de la cuota que representan los productos
alimenticios y, en otro orden, sectores de escasa representa-
tividad enlaestructura exportadora, como combustibles y pren-
das de vestir; sin embargo, son los que se muestran mas activos
respecto a su crecimiento medio acumulado con tasas de 42.4y
35.5 por ciento, respectivamente.

Por el lado de las compras que la Unidn adquiere de Méxi-
co, destaca una disminucién importante de los productos en los
que tradicionalmente éstas se concentraban, esto es, los combus-
tibles —fundamentalmente petréleo y derivados— y menas y

productos minerales, con una cuantiosa oscilacion
en los primeros desde 50% del total de importacio-
nesen 19882a15.9% en 1998. De estareduccidn, a
la que no es ajena la tendencia descendente de los
precios internacionales de dichos productos, se de-

1997 1998 iva el alza en la participacién relativa de la com-
718 6.07 Prademanufacturas,especialmente ensectores mas
6.29 523 intensivos en tecnologfa como el de maquinaria de
8'3% g";:’/ oficinay equipo para telecomunicaciones y maqui-
003 001 hariayequiposeléctricos que hanexperimentadoun
0.11  0.09 altocrecimiento en el dltimo quinquenio. También
93'?? 92'23 es representativo el incremento notable de las im-
10.60 1091 portacionesde manufacturasdeconsumo, enlasque
13.84 1491  predominan productos de demanda débil.
33'7/% 4(1)'(2)(3) La participacién sectorial relativa en los flujos
2818 1955 deexportacién-importacién de Espaa respecto a
Meéxicopuede verseenel cuadro 5. Para aproximar-
i'gg Z'ég se aestarelacion bilateral previamente se constru-
476 933 yeronlosindices de similitud a fin de detectar las
038 3.55  diferencias globales existentes respecto alaestruc-
1.96 225 tyra descrita en el comercio exterior de la Unién
4.64 4.49 L.
1419 1320 EuropeaconMéxico.” Atalefectoy de acuerdo con
0.76  1.58 lainformacién que suministra el cuadro 6, es posi-
ble apuntar que el patrén comercial de Espaiia per-
7434 67.64 Imanece practicamente invariable respecto al que
10.94 10.74  registra el bloque europeo en su conjunto. A pesar
8'2; 8’28 de los altibajos de los indices, no se advierte acer-
6120 5508 camiento o distanciamiento dada la estabilidad en
070 046 tornoa 78y 58 por ciento en las exportaciones e
2(5)'32 3(2)'23 importaciones, respectivamente. Sin embargo, re-
445 582 sultaevidente que ante el valor distinto en los in-
1.35 191 dices se difiere mas en la dependencia relativa de
13'?(2) 1(9)'(2)2 importaciones mexicanas que en laespecializacién
049 079 exportadora.
Las ventas espafiolas haciael mercado aztecase
3'%3 3'23 concentran en tres grandes sectores: semimanu-
1021 1184 facturas, manufacturas de consumo y, fundamen-
0.10 0.06 talmente, bienes de equipo. En relacién con estos
é'ég (1)'2,3/ ultimos, cabe destacar “la existencia de una politi-
232 278 caactiva de apoyo a la exportacién de bienes de
0.11  0.11  equipo espaifioles a México, que tiene como hitos

la Expotecnia celebrada en 1991 y la linea de cré-
dito concesional incluida en el Tratado de Amistad,

13. El indice de similitud (IS) se ha obtenido a partir de los 18
sectores considerados tanto en la exportacién como en laimportacién.
La férmula empleada es la siguiente:

XPox?

1

n
1S(p,n) = Zminimun = —
R D2

i=l1 i=1

donde:
X =exportacidén; i=sector; py n = paises que se comparan
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Exportaciones Importaciones
1988 75.78 69.61
1989 73.35 60.76
1990 75.41 59.16
1991 75.38 57.02
1992 79.20 55.32
1993 80.02 54.18
1994 79.48 53.65
1995 81.73 60.54
1996 77.50 59.58
1997 77.35 57.73
1998 79.59 60.32

Fuente: elaboracién propia.

especialmente dirigida a financiar exportaciones de bienes tec-
nolégicamente avanzados”.'* En el cuadro 7 se detecta una ten-
denciairregular en los principales rubros de exportacién de pro-
ductos espaiioles dirigidos al mercado mexicano, pudiéndose
comprobar que en una veintena de €stos con cuota superior a
0.5%, y que en términos medios representan 50% de la cuotaex-
portadora total dirigida a dicho mercado, no existen partidas que
mantengan de forma estable su participacién relativa. Por su
mayor cuota entre la categoria de los bienes representados, se
pueden destacar las ventas de productos laminados de hierro y
acero (7.2% en promedio en el periodo 1988-1998), partes, pie-
zas y accesorios para automoéviles (4.5%); bebidas alcohélicas
(3.2%); materiales de construccién de arcilla y materiales refrac-
tarios (2.9%); maquinaria textil (2.8%), y maquinaria especial
para determinadas industrias, enconcreto para trabajar metales.
Con ciertadiscontinuidad se realizan ventas de otro material de
transporte —vehiculos para ferrocarriles, aeronaves y equipo
conexo y buques y embarcaciones— que representan una par-
ticipacién significativa en la balanza comercial bilateral.

Por el lado de las compras se advierte una mayor concentra-
cién en valor en unos pocos productos, aunque también es clara
laprogresivadiversificacién a medida que se avanzaen el tiem-
po. Las categorias que se presentan en el cuadro 8 tienen una
participacién superiora(.2% en el volumen agregado correspon-
diente al periodo 1988-1998. En esa estructura sobresale el pe-
tréleo y sus derivados con una cuota media de 73.6%, si bien el
descenso de su participaciénrelativa (de 82% en 1988 a 55% en
1998) pone de manifiesto la paulatina diversificacién de las com-

Un valor de 100 (en porcentaje) se interpreta como que los paises
comparados tienen una estructura comercial idéntica, mientras que
un valor O se presenta cuando los patrones comerciales son totalmente
divergentes.

14. Secretaria General Técnica, “Laeconomia mexicanay Espa-
fia”, Boletin Economico de Informacion Comercial Espafiola, nimero
2443, Madrid, 1995, pp. 3855-3860.

pras de productos adquiridos de México. Entre los capitulos que
adquieren una mayor representatividad en cuota se encuentran
los productos alimenticios'® —legumbres, pescados. bebidas
alcohdlicas y café—, asi como las categorias de productos ma-
nufacturados correspondientes a la quimica organica —hidro-
carburos y dcidos carboxilicos—y, principalmente, el auge que
experimentan a partir de 1993 los productos de laindustria auto-
movilistica, aunque sobre éstos cabe esperar un progresivo des-
tino hacia el mercado interno.

Otro indicador relevante para mostrar evidencia empirica
sobre el patron comercial de la Unién Europea y Espafa con
relacién a México, lo constituye la evolucién de los intercam-
bios de caricter interindustrial. Con los resultados del cuadro
9, enel que se muestra el valor del indicador seleccionado, esto
es,elindice de ventajas comparativas reveladas (IVCR),'¢ es po-
sible aportar algunas consideraciones puntuales. De 1988 a 1993
los IVCR muestran un deterioro generalizado, si bien se mantiene
la ventaja a favor de México en todas las ramas primarias, ex-
cepto los productos alimenticios. Con posterioridad, entre 1994
y 1998, los indices de ventaja comparativa registran ciertos al-
tibajos, propios de lafaserecesivay el ajuste econémico empren-
dido por el pais americano y a consecuenciade su incorporacién
al TLCAN. De cualquier manera, de 1988 a 1993 esevidente que
la ventaja comparativa permanece en los sectores manufactu-
reros, en los que tanto Espaia como el bloque europeo la han
mostrado tradicionalmente, a pesar de que en el iltimo quinque-
nio ésta se redujo.

El comercio intersectorial muestra una posicién favorable
para la Unién Europea y Espafia en casi todos los sectores ma-
nufactureros, con excepciones puntuales en las industrias auto-
movilisticay textil en afios concretos. Espafia también goza de
ventaja estable en las mismas actividades que el conjunto de pai-
ses de la Unidn. La posicién de desventaja es particularmente
acusadaen lasramas primarias y otros productos parael agregado
de paises comunitarios, si bien es especialmente significativo
que en la mayoria de éstos el empeoramiento de la posicién co-
mercial respecto a México se reduce a medida que se avanzaen
el periodo analizado. Espafia presenta desventaja comparativa
enlasramas primarias, interrumpidade 1992 a 1994 en productos

15. En determinados productos alimenticios siempre hay que te-
nerencuenta ladificultad de penetracién en el mercado espafiol y, en
general, en la Unién Europea a consecuencia de las limitaciones que
impone la politica agricola comunitaria de corte proteccionista.

16. E11VCR empleado queda definido de la siguiente manera:

ver = ZizMi
Xi +Mi

X =exportaciones; M = importaciones; i = sector.

Elindice muestra un valor positivo en aquellos sectores en los que
los paises del bloque europeo o Espaifia tienen superdvit o ventajas
comparativas con relacién a México, de tal manera que mientras ma-
yor sea el valor, mayor serd la ventaja. Un indice negativo indica la
existencia de un comercio deficitario, siendo €ste mds amplio cuan-
to mds pequeflo sea el resultado obtenido.
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1988 1989 1990 1991

Productos laminados de hierro y acero 13.2 11.9 12.8 9.7
Partes, piezas y accesorios

para automoéviles 4.3 4.3 5.9 5.9
Bebidas alcohodlicas 5.9 3.7 4.3 2.7
Materiales de construccidn de arcilla

y refractarios 1.7 4.0 3.0 3.8
Magquinaria textil 4.5 5.3 3.9 2.6
Otras maquinas 2.9 2.4 1.6 1.3
Buques y embarcaciones 6.6 5.7 0.0 0
Equipos para grabacién y reproduccion

de sonido 1.0 0.8 39 2.1
Madquinas para trabajar metales 0.5 0.2 2.6 1.1
Manufacturas diversas de metales

comunes 0.8 0.8 1.2 1.1
Aeronaves, partes y piezas 0.0 0.0 0.0 5.2
Automdviles para transporte

de personas 0.0 1.2 1.1 0.0
Maquinaria para fabricar y cortar papel 2.0 1.8 0.8 0.8
Madquinas herramientas para trabajar

metales 0.4 32 1.7 1.1
Vehiculos para ferrocarriles 0.0 0.0 0.0 0.0
Herramientas de uso manual o de uso

en méquinas 1.9 1.3 1.6 2.4
Hidrocarburos y sus derivados 2.5 1.9 2.1 1.1
Llaves, valvulas, tuberias, calderas,

cubas y andlogos 1.4 2.8 1.1 1.1
Otras mdquinas, herramientas

y aparatos mecanicos 0.5 0.7 0.6 0.8
Productos quimicos diversos 0.1 0.1 0.0 0.1
Midquinas para elaborar alimentos 1.3 0.8 0.6 1.0
Pigmentos, pinturas y barnices 0.2 0.3 0.7 0.6
Calzado 0.3 1.0 0.9 0.9
Calderas, generadores de vapor 0.6 0.6 33 0.2
Legumbres 0.7 1.2 1.0 1.5
Aceites y grasas de origen vegetal 0.8 0.9 0.8 0.6
Promemoria

Suma parcial de los productos

aqui representados (1) 107 173 209 574 255079 235719
Exportaciones totales (2) 197 645 369 150 459 877 494 262
Cuota (1/2) 54.2 56.8 55.5 47.7

Fuente: Eurostat, Comext databases. Elaboracién Propia.

316 203 539093 706544 221730 176 706 343 057
679 600 999 081 1 147 645 431 788 425085 770586 1040437
46.5 54.0 61.6 51.4 41.6 44.5 42.6

1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1988-98
5.9 3.7 5.4 4.6 3.0 4.9 4.0 7.2
3 2.0 1.8 5.5 5.8 4.3 5.8 4.5
4.2 2.6 2.6 2.0 2.6 2.5 2.1 3.2
4.0 3.1 3.7 1.4 1.9 2.5 2.8 2.9
2.9 1.6 1.3 1.5 23 24 2.4 2.8
4.9 2.4 1.7 3.1 3.8 3.5 2.3 2.7
0.0 0.0 16.3 0.1 0.0 0.1 0.9 2.7
2.4 3.6 35 2.0 .1 1.1 1.2 2.1
0.6 4.9 1.3 1.8 1.3 6.2 1.7 2.0
1.0 1.1 0.9 2.0 4.5 35 2.7 1.8
0.0 13.1 0.1 0.1 0.0 0.0 0.0 1.7
0.0 2.1 8.6 2.3 0.0 0.0 2.9 1.7
0.6 1.7 0.9 4.6 1.9 1.8 1.2 1.6
1.5 1.4 0.3 0.7 23 2.6 1.3 i.5
0.0 0.0 5.3 8.2 0.2 0.2 2.2 1.5
0.7 0.7 0.7 1.2 1.7 0.8 2.1 1.4
0.6 0.4 0.2 0.8 1.3 1.2 1.1 1.2
2.1 0.6 0.4 0.6 0.9 1.1 0.7 1.2
2.0 1.2 0.9 1.4 1.2 1.1 1.0 1.0
2.3 2.5 1.5 3.0 0.6 0.4 0.6 1.0
1.1 0.7 0.5 1.2 i.5 0.9 1.0 1.0
1.3 0.7 0.7 1.2 1.8 1.3 0.9 0.9
0.9 0.9 1.6 1.0 0.6 0.8 0.9
2.1 2.0 0.1 0.0 0.2 0.1 0.0 0.8
1.3 0.7 0.8 0.6 0.3 0.4 0.3 0.8
0.6 0.3 0.4 0.4 0.5 1.0 0.5 0.6

443 250

alimenticios y materias primas. En los sectores intensivos en
capital tecnoldgico y en la automocién sobresale el cambio de
tendencia del indice coincidiendo con los afios siguientes a la
crisis de 1994 y a consecuencia de la incipiente menor depen-
dencia de bienes de capital europeos. El superdvit aparece mas
claro en producciones mds intensivas en mano de obra no cali-
ficada y en algunos sectores intensivos en capital fisico, como
los de otro equipo de transporte, maquinaria industrial y otras
semimanufacturas.

En definitiva, lo mas sobresaliente es el cambio que se detecta
en algunos sectores donde se asentaba la especializacién tradi-
cional en el marco de las relaciones comerciales de la Unién
Europea con México, el cual parece estar claramente vincula-
do afavor de los sectores mas intensivos en trabajo calificado
y en aquellos de mayor incorporacién tecnolégica con la con-
siguiente diferenciacién de productos.

aprogresivaintensidad de las relaciones comerciales de ca-

rdcter intraindustrial que experimentan los flujos de comer-

cio internacional en las Gltimas décadas, sobre todo en el
entorno de paises desarrollados, aunque también con porcentajes
crecientes en los flujos que éstos mantienen con los paises en de-
sarrollo,'” es determinante para que en este trabajo se recoja la
evolucién reciente de estos intercambios explicados por la teo-
ria de las ventajas competitivas: diferenciacién de productos y
rendimientos crecientes a escala.

17. Gonzalo Escribano y Aurora Trigo, “El comercio intrain-
dustrial norte-sur. Las experiencias europea y americana”, Boletin
Econdémicode Informacion Comercial Espafiola,nim. 2611, Madrid,
1999, pp. 35-42.



670 comercio de 1a unién europea con méxico

C u A D R e} 8

PRINCIPALES ( ATEGORIAS DE PRODUCTOS QUE Espasy 1aporty o Mevico, 1988-1998
(PORCENT AJES Y VOLUMEN DE IMPORTACIONES EN PROMIEMORLY LN MILES DE ECUS)

0000000000000 00000000000000000000000000000000000000000000000000000
1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998  1988-1998

Petréleo y derivados 82.1 84.4 88.7 84.3 85.6 83.0 74.8 54.8 55.7 61.2 55.1 73.6
Motores de combustion interna 32 2.8 - - 0.5 4.9 7.4 6.3 3.5 7.1 8.1 4.0
Legumbres 1.9 3.0 1.3 2.0 2.6 2.3 3.6 4.4 5.9 2.9 2.8 3.0
Pescado, crustaceos, moluscos

e invertebrados acuéticos 0.6 0.3 0.2 0.3 0.2 0.3 0.1 3.2 6.2 59 4.4 2.0
Partes, piezas y accesorios

para automdviles 0.2 0.2 0.2 0.8 1.7 0.9 1.9 2.4 2.5 1.9 3.4 1.5
Acidos carboxilicos y sus anhidridos 0.1 0.5 0.5 0.7 0.1 - 0.2 2.0 3.2 1.3 2.6 1.0
Partes, piezas y accesorios

para maquinas de oficina 0.4 0.1 - 0.3 0.3 - 0.1 0.1 1.4 22 4.7 0.9
Productos laminados de hierro y acero 0.1 - - - - - - 5.7 2.0 0.5 - 0.8
Cobre 0.2 1.5 1.2 0.9 0.4 0.1 0.2 0.6 0.5 0.4 0.3 0.6
Bebidas alcohdlicas - 0.1 0.4 0.9 0.4 0.5 0.7 0.8 0.6 0.7 1.0 0.5
Hidrocarburos y sus derivados 0.4 0.7 0.2 0.1 0.5 - 0.7 0.6 0.6 1.0 0.7 0.5
Impresos 0.4 0.4 0.3 0.5 0.4 0.6 0.5 0.6 0.4 0.5 0.6 0.5
Minerales de metales preciosos

y sus concentrados 2.1 0.8 0.1 0.4 0.2 0.1 0.1 0.1 - - - 0.4
Pigmentos, pinturas y barnices 0.3 0.2 0.5 0.7 0.7 0.3 0.3 0.3 0.2 0.2 0.3 0.3
Productos semiterminados de hierro

y acero - - - - - - - 1.4 2.4 - - 0.3
Minerales de metales comunes

y sus concentrados 0.2 0.2 0.4 - 0.2 0.5 0.4 0.5 0.4 0.6 0.2 0.3
Café y suceddneos del café 1.0 0.2 0.1 0.1 0.1 0.1 0.2 0.2 0.1 0.6 0.9 0.3
Polimeros de cloruro de vinilo - 0.6 0.2 0.1 - - - 1.7 03 0.1 0.1 0.3
AutomoOviles para transporte

de personas - - - - - - - 0.2 1.3 1.2 0.3 0.3
Minerales de cobre y sus concentrados 2.0 - 0.4 0.4 - - - - - - 0.1 0.3
Muebles - - - - 0.1 0.2 0.1 0.2 0.4 0.7 0.9 0.3
Pienso para animales 0.1 0.1 0.1 0.1 0.1 0.2 0.1 0.4 0.4 0.3 0.6 0.2
Propano y butano licuados - - 0.3 1.4 - - 0.5 - - - - 0.2
Caucho sintético y regenerado 0.2 0.1 0.3 0.1 0.2 0.2 - 0.2 0.2 0.3 0.3 0.2

Pro memoria

Suma parcial de los productos
aqui representados (1) 781 199 863 093 922603 910051 898217 682 193 650 160 588 523 651 923 801 336 676 920

Importaciones totales (2) 816 818 896598 966 617 967 013 952 512 724 885 706 909 680333 739 794 895170 774 409
Cuota (1/2) 95.6 96.3 95.4 94.1 94.3 94.1 92.0 86.5 88.1 89.5 87.4

Fuente: Eurostat, Comext databases. Elaboracién propia.

Eneste sentido, se ha calculado el indice de comercio intrain-
dustrial (ICT)'® agregado para cada pais de la Unién Europea
respecto a México, asi como el sectorial conel fin de indagaren
las distinciones mds significativas. Es importante sefialar que
se empled la clasificacién CUCI anivel de 5 digitos, con lo cual

18. El indice de Grubel y Lloyd, empleado para medir los inter-
cambios intraindustriales, se determina por la siguiente expresion:
Elindice sectorial:

ICl = 1—-———1Xij_Mijl
(Xij+Mij)

Elindice agregado:

Z|Xij - M|
Icr=|{1--

Z(Xij +Mij)

]

se evitan los sesgos que se producen cuando se parte de una cla-
sificacién en exceso agregada. Asimismo, conviene apuntar,
respecto a su interpretacion, que de los resultados alcanzados
noes posible esperar valores elevados dado que —como ha sido
contrastado empiricamente en diferentes trabajos—!'° este tipo

X =exportaciones; M = importaciones; i = pais; j = producto

Los valores del indice se encuentran acotados entre 100 si todo el
comercio es de naturaleza intraindustrial y 0 si no hay intercambios de
este tipo. Los resultados de los 18 sectores considerados se obtuvieron
mediante el cdlculo de medias aritméticas ponderadas por la importancia
que adquiere cada producto dentro del comercio global del sector al que
pertenecen. El indice agregado se calcula del mismo modo, utilizando
la ponderacién de cada uno de los sectores respecto al volumen de co-
mercio total de la Unién Europea y Espafia con México. H. Grubel y P.
Lloyd, Intra-industry Trade, MacMillan, Londres, 1975.

19. Miguel Carrera, “Comercio intraindustrial en Espafia. Deter-

minantes nacionales”, Informacion Comercial Espafiola, nimero 765,
Madrid, 1997, pp. 95-114.
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IDICE DE VENTAJA COMPARATIVA REVELADA (IVOR) DE LA NIOY UROPEA Y SPANA CON XICO, 19 rl'()RCliNT \_IES)

00000000000 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000
1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998

Unioén Europea

Productos primarios

Productos alimenticios

Materias primas

Menas y otros minerales

Combustibles

Metales no ferrosos

-79.36  -58.52 -51.13 -66.43 -49.76 -43.01 -46.84 -62.66 -52.96 -48.03 -40.69
-13.25 29.52 49.34 15.51 41.24 40.08 29.57 -18.21 -5.13 -3.61 -6.61
-56.89 -42.20 -38.32 -37.21 -6.79 -7.42 -1193 -5590 -33.37 -25.24 -21.59
-96.16 -93.29 -92.42 9222 -8444 -82.22 -75.02 -84.74 -78.23 -78.24 -5845
-99.56 -99.17 -99.09 -98.30 -99.01 -96.80 -98.81 -96.76 -97.15 -94.66 -74.00
-69.62 -72.11 -75.60 -77.61 -73.69 -75.58 -78.90 -87.36 -82.21 -75.67 -53.10

Manufacturas 49.04 5224 51.28 56.29 60.30 67.78 65.86 38.41 44.13 5356  53.26
Hierro y acero 67.79 54.23 62.88 67.51 64.77 84.77 94.83 -0.57 29.82 56.14 66.19
Productos quimicos 46.66 4191 30.92 32.02  41.64 60.83 59.77 3276 46.74 54.21 55.60
Otras semimanufacturas 46.46 68.76 72.30 75.89 79.79 86.75 84.02 59.20 56.84 61.54 63.73
Magquinaria y equipo de transporte 54.59 56.63 56.41 60.88 63.81 68.60 6542  48.65 49.42 57.38 53.81
Magquinaria generadora de fuerza 81.62 74.76  65.26 8423 9545 71.77 71.02 7680 76.60 59.09 57.04
Otra maquinaria no eléctrica 94.11 94.31 94.22 9458 95.09 9482 9409 91.65 91.88 93.11 91.26
Miquinas de oficina y equipo
para telecomunicaciones 53.25  59.87  60.29 50.09 47.62 5246  43.36 14.41 11.50  29.02 18.91
Magquinaria y aparatos eléctricos 66.70  56.82  57.31 54.05 68.31 5453 6035 27.70 27.20 20.14 2821
Productos de la industria automovilistica -21.13 -6.28 -0.18 14.68 13.67  30.85 33.45 39.42 31.73 4539  44.83
Otro equipo de transporte 77.14  80.05  57.42 72.68 7240 9270 71.72 2247 36.95 4143 3647

Textiles -37.37 12.40 5.81 17.78 16.87 31.65 29.10 -24.88 -10.17 17.02  42.52
Prendas de vestir -52.70 -18.65 21.24 25.62  37.63 47.93 73.14 4234  20.83 24.38  46.27
Otros bienes de consumo 31.47 41.39 47.03 52.87 58.83 5653 51.61 18.16  20.42  30.34  29.05
Otros productos -64.98 -6246 -36.52 -11.84 -9.74 -12.50 -27.82 -46.33 -33.85 1.00  38.58

Espaiia

Productos primarios
Productos alimenticios
Materias primas

Menas y otros minerales
Combustibles

Metales no ferrosos

-94.60 -91.60 -90.66 -91.15 -85.62 -80.08 -77.07 -89.57 -88.72 -84.65 -78.48
-29.41 -4.22  33.70 -1.36  25.62 3442 3073 -5295 -58.52 -33.80 -20.89
~34.12 11.78 -40.20 -43.38 13.45 0.59 16.17 -66.35 -32.91 -30.30 -14.93
-99.47 -98.15 -96.71 -94.67 -88.96 -69.57 -55.01 -36.98 -73.72 -54.86 -16.14
-99.98 -99.75 -99.890 -99.34 -99.79 -96.56 -99.99 -99.98 -99.89 -99.91 -99.95
-92.85 -93.42 -80.73 -59.77 -74.11 -59.37 -29.07 -96.78 -78.61 -75.21 -59.40

Manufacturas 43.78  62.17  75.78 70.43 7435 8277 7844 2989 29.89 51.24 58.74
Hierro y acero 93.29 9879  96.41 99.95 9416 99.94 99.05 -33.58 -8.58 7348 8691
Productos quimicos 19.08 2.00 1231 10.10  50.10 79.86  58.91 7.93 8.66 3442  43.16
Otras semimanufacturas 75.08 8193  82.01 85.14 8386 9520 88.75 7158 7030 79.67  82.58
Maquinaria y equipo de transporte 32.97 61.58 85.96 74.04 76.48 78.29  75.02 37.84 29.83 40.38 47.48

Maquinaria generadora de fuerza 97.41 98.53  99.33 98.28  92.37 99.58  85.29 11.64 49.92 7483 9533

Otra maquinaria no eléctrica 96.73  97.54  95.05 86.90 9556 9590 97.10 9370 9444 96.04 94.15

Maquinas de oficina y equipo

para telecomunicaciones -40.15 6.41 57.96 3489 50.59 83.79  69.58 8.83 -39.93 -39.62 -33.83

Magquinaria y aparatos eléctricos 74.59  71.25 71.72 69.67 87.44 93.61 84.08 39.73 54.01 79.66 80.22
Productos de la industria automotriz -52.26 -15.47 85.66 60.80 11.96 -0.85 30.13 -26.90 -32.53 -42.74 2.85
Otro equipo de transporte 83.56 9496  93.23 9993  63.27 93.03 9395 84.16 49.16 5352 97.36

Textiles -35.35 18.29  33.77 23.40 17.63 61.78 61.81 -1891 -16.15 21.18  49.01
Prendas de vestir -14.22  21.58 3594 4404  32.57 60.16 80.42 5150 4495 6397 74.71
Otros bienes de consumo 58.51 76.09  80.80 78.23 79.12 81.13 87.19 59.73 53.80 68.10 7291
Otros productos 93.02 7736 82.54 9.72 86.68 88.54 89.63 7478 79.85 70.84 90.44

Fuente: Eurostat, Comext databases. Elaboracién propia.

de comercio resulta mds intenso o estd correlacionado de ma-
nera positiva con el nivel de desarrollo de los ambitos geogra-
ficos comparados, con el tamafio medio de los mercados de los
paises que comercian y con laexistencia de fronteras comunes;
estariacorrelacionado de forma negativa con las diferencias en
las estructuras de las demandas y la dotacién de recursos, con
la distancia entre los paises que comercian y con el nivel de ba-
rreras al comercio.

Los indices agregados de comercio intraindustrial presentan,
en general, una tendencia creciente a lo largo del periodo anali-
zado (véase el cuadro 10). El indicador experiment un avance
menor en los primeros afios, cuando el caracter intraindustrial
de los intercambios intracomunitarios logra una mayor expan-
si6n, incrementandose a un ritmo mucho mayor a partir de 1994.
No cabe duda de que esta ganancia de posicién respecto al co-
mercio interindustrial podrd explicarse por la creciente presencia
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de transnacionales europeas insta-
ladas en México, sobre todo proce-
dentes de paises que proyectancon-
tinuos flujos de inversidén directa;
por el propio auge en el desarrollo

econdémico y la consiguiente mo- 1988
dernizacién productiva mexicana, Unién Europea 948
asi como por la progresiva deslo- Francia 7.47
calizacién deactividades industria- ~ B¢lgica-Luxemburgo 223
. . Espafia 1.
les procedentes de EsFados Unidos Alemania 10.87
—conel que se acrecientan de for- lalia 6.00
ma destacada los intercambios in- Reino Unido 5.05
traindustriales—, lo que también ~ Paises Bajos 7.42
tribu 1 1 . Irlanda 13.56
contribuye a elevar el propio co- iy, 016
merciointraindustrial conla Unién Grecia 0.11
Europea. Portugal 0.01
El grado de comercio intrain- Suecia -
. . . Finlandia -
dustrial varia sensiblemente entre Austria B

los pafses, estando mds presente en
aquellos que ostentan mayor cuo-
ta de comercio exterior, excepto
Espafia. Los paises de mayor desa-
rrollo econémico—Francia, Alemaniay el Reino Unido— son
los que han registrado en mayor medida los intercambios intra-
industriales; Espafiaelevael valor del indice con México, e Italia
se mantiene en los mismos niveles que hace una década, mientras
que el grupo de paises del Benelux presentan niveles medios su-
periores al de estos dos paises, si bien este tipo de comercio, como
ocurre en el resto de estados comunitarios no enumerados, apenas
es significativo. Enlos dereciente incorporaciénala Unién Eu-
ropea destaca Suecia, que también esté en el grupo de los que
encabezan los indices mds altos.

En cuanto a la dimensidn sectorial del comercio intrain-
dustrial, cuyos indices pueden verse en el cuadro 11, surgenre-
sultados para el bloque europeo que contodalégicaindican que
este comercio solo es representativo en los sectores que agru-
pan productos manufacturados, pese al incremento de las impor-
taciones procedentes de México. En productos energéticos y
alimenticios, materias primas y, en general, el sector primario,
los indices son escasamente representativos, ya que estos ulti-
mos intercambios comerciales dependen, bdsicamente, de su
tenencia o disponibilidad para abastecer mercados externos.
Cuando se desciende a nivel de paises, el indice sectorial es cla-
ramente reducido en todos los sectores. Con cardcter excepcional
destacan las transacciones Francia-México, en las que adquie-
ren unaimportanciarelativalas actividades industriales de otro
equipo de transporte, maquinaria y equipo para telecomunica-
ciones, y maquinaria y aparatos eléctricos.

En las operaciones realizadas entre Alemania y México so-
bresalen los mismos sectores, ademads de 1a industria automovi-
listica. En el resto de paises y sectores no estd presente una
relacién bilateral estrecha en este tipo de intercambios. Asimis-
mo, cabe apuntar que el comercio intraindustrial afecta a un
ndmero reducido de productos, con un peso poco significativo
dentro del sector al que pertenecen, lo que también explicaria

1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998
9.96 10.70 11.61 11.77 11.67 1445 1928 21.09 19.53 23.10
9.11 1322 1534 11.35 8.07 15.67 23.12 1692 1683 22.84
247 177 204 252 290 347 292 380 485 7.6
1.90 248 397 482 291 398 6.72 532 596 6.54
9.32 816 6.8 7.04 9.63 10.88 1522 17.03 13.75 18.92
5.18 548 483 475 6.18 467 727 790 7.02 6.99
557 606 575 843 13.69 14.04 9.72 1534 1223 15.85
570 568 632 427 650 1080 7.74 11.00 10.02 8.41
020 0.74 245 1.58 405 375 299 362 240 8.08
0.42 092 670 057 062 065 196 248 266 3.46
0.06 000 247 036 0.14 0.12 0.07 088 0.28 0.17
0.21 022 236 034 098 1.12 077 105 1.68 262

- - - - - - 20.27 11.89 20.95 19.49

- - - - - - 096 185 279 3.81

- - - - - - 372 432 281 367

Fuente: Eurostat, Comext databases. Elaboracién propia.

los bajos niveles en el indicador. En suma, se evidencia la esca-
sarepresentatividad de este tipo de comercio que atin podria ser
menor siseacude alaseparacidnentre el comerciointraindustrial
vertical y el horizontal que con toda seguridad reduciria los ni-
veles hallados en los indices.?

lo largo del trabajo se han puesto de manifiesto aspectos
relevantes del patrén de relaciones comerciales entre la
Unién Europea y México en lailtima década, el cual ade-
mas de reflejarel grado de integracién de ambas economias, cons-
tituye un referente para detectar los aspectos en los que deberia
profundizarse de cara al mantenimiento y la biisqueda de un equi-
librio en los intercambios. Asimismo, las caracteristicas que
quedan presentes en los flujos comerciales observados constitu-
yen un marco para evaluar el alcance y los efectos comerciales
que pueda producir el tratado de librecambio recién firmado.
Enun plano global destaca el notable crecimiento del comer-
cio exterior de México, que se sitia por encima de la media del
conjunto de paises latinoamericanos y del que registra el bloque
europeo. No obstante, ese intenso proceso de apertura comer-
cial, que se decanta mds del lado importador, no se expresa en

20. De acuerdo con lateoria, como sefiala Miguel Carrera, op. cit.,
el comercio intraindustrial vertical se define en funcién del intercam-
bio de bienes que han sido producidos con distintas combinaciones
de factores —tecnologia y contenido factorial—, lo que lo aproxima
aun comercio del tipo intrasectorial; mientras que el horizontal es el
verdadero comercio intraindustrial, ya que su denominacién se atri-
buye al intercambio de bienes entre los que existe una sustituibilidad
perfecta de los factores empleados para su produccion.
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C u A D R 0o 11

IDICES DE COMERCIO INTRAINDUSTRIAL SECTORIAL DE LA NIOY UROPEA Y ALGUNOS PAISES CON X1C0. -19 [PORCEN'I‘AJES)
000000 OO OOCOOCRPRONOCPNOPONOPIPOOIOTPOPOOTPOIOOTOOPOOTPOIPOIORTPOTOOTPOEOITIEOOTOOOOROYORPPOPOIORPOIORPNORPOPIPOPROPIOPEOINOPOOPOEOPEOEPOREDOETOOEDYS

Unién Europea Espafia Francia Alemania Italia Reino Unido
1988 1993 1998 1988 1993 1998 1988 1993 1998 1988 1993 1998 1988 1993 1998 1988 1993 1998

Productos alimenticios 453 517 418 0.18 044 048 029 039 048 009 020 0.18 042 049 0.17 020 022 0.26

Materias primas 894 1276 15.75 242 033 086 1.84 0.82 131 1,12 199 366 015 0.14 034 0.13 032 0.02
Menas y otros minerales 222 1.81 456 0.01 - 1.84 - 0.01 - 012 009 011 012 060 0.12 - - 0.05
Combustibles 0.01 096 0.19 - - 001 - - - - - 001 - - - - - -
Metales no ferrosos 2.81 1.38 208 0.07 0.01 001 001 031 008 043 0.09 0.11 - 002 005 0.02 001 003
Hierro y acero 4.63 491 1545 022 0.14 0.06 0.05 016 1.19 0.15 0.12 0.51 0.11 049 0.06

Productos quimicos 1676 17.82 20.29 (.83 057 143 061 091 068 190 274 2.04 067 055 042 112 1.06 1.08
Otras semimanufacturas  14.99 9.49 23.87 0.64 037 1.34 1.87 073 1.12 319 1.75 499 084 048 134 0.65 041 1.24
Maquinaria generadora

de fuerza 15.41 21.32 5674 0.08 0.13 045 111 123 449 527 1430 507 005 0.04 3.07 0.03 0.112825
Otra maquinaria
no eléctrica 545 479 941 020 047 047 038 081 046 214 071 194 072 051 090 051 0.17 090

Migquinas de oficina
y equipo para
telecomunicaciones

Maquinaria y aparatos

2640 1694 5920 055 025 070 318 4.83 13.09 290 372 3.61 149 1.64 127 332 210 8.69

eléctricos 25.87 2694 4642 056 046 0.57 525 488 8.12 270 9.81 12.65 1.47 093 1.25 255 236 479
Productos de la industria

automovilistica 17.59 14.65 50.03 023 0.89 143 039 026 032 1438 10.21 3360 022 024 079 0.17 0.10 0.68
Otro equipo de transporte 22.09 6.09 87.33 0.08 0.08 0.12 13.27 1.66 4885 592 1.00 22.88 0.04 0.03 055 074 185 3.07
Textiles 9.59 19.46 23.61 1.73 073 284 051 033 065 032 148 374 217 134 291 1.12 1.03 0.59
Prendas de vestir 17.56 3547 3997 252 432 981 211 194 255 059 4.17 247 1.74 6.61 489 041 191 142
Otros bienes de consumo 18.84 25.73 4830 450 2.67 3.69 149 166 332 203 2.83 14.83 1.37 144 1.93 1.38  6.65 4.53
Otros productos 6.73 17.46 17.11  0.01 - 186 0.02 0.01 - 059 15.28 12.32 0.34 047 0.09 4.19 1.02 0.59

Fuente: Eurostat, Comext databases. Elaboracién propia.

la cuota que mantiene el pais con la Unién Europea sino, prin-
cipalmente, con las naciones de su entorno mds préximo. Asi-
mismo, se detecta un continuo deterioro del saldo comercial de
México conla Unién, al que han contribuido las barreras impues-
tas por el proceso integrador de los paises comunitarios y por el
efecto de creacién de comercio centrado en los paises signata-
rios del TLCAN del que forma parte la economia azteca.

En cuanto a los paises miembro de la Unién Europea hay di-
vergencias significativas en el comercio exterior con México.
Existe un claro diferencial en la cuota de mercado y en la ten-
dencia de los intercambios comerciales. Espaiia se sitda a la
cabeza de los paises comunitarios que mantienen una relacién
comercial mds estrecha con este pais, de modo que se convierte
en uno de los estados protagonistas de cara a una mayor inten-
sidad comercial entre estos territorios lejanos. Por su parte,
México constituye lo que se denomina “plataforma de exporta-
cién” parael acceso al mercado de América del Norte de los pro-
ductos europeos.

Las oscilaciones propias del comercio exterior entre zonas
geograficamente distantes y afectadas por diversos factores
coyunturales sin duda alteran y producen altibajos en los inter-
cambios que se realizan entre si. Ello se traduce en las dificul-
tades para aproximar un patrén estable en los flujos sectoriales
o de productos concretos. De este modo, si se atiende a los
indicadores que se han presentado es posible resaltar como as-
pectos més significativos la progresiva diversificacién de los
intercambios, con mayor cuota en los productos manufactura-

dos y mas acentuada en la direccién de las exportaciones de
México condestino ala Unién Europea que en sentido contrario.
Tambiénes claro el predominio de los intercambios de naturaleza
intersectorial, lo que no va en menoscabo, aunque de manera
reducida, de la existencia de un volumen relativo de comercio
intraindustrial que alcanz$ 23% para el conjunto de paises del
bloque europeo en 1998, si bien al descender a nivel de secto-
res es escasamente representativo.

Como corolario conviene subrayar la previsible intensifi-
cacién de las relaciones comerciales entre la Unién Europea
y México tras el proceso de liberalizacién comercial al que tien-
de la economia mundial y a consecuencia de lo que ha de re-
presentar la firma del reciente acuerdo, lo que traerd consigo
un estimulo en los intercambios al abrirse las posibilidades de
acceso a unimportante espacio geografico en ambos sentidos.
De forma especial, México habrd de ser un pais que obtenga
beneficios palpables una vez que se estdn despejando las in-
cégnitas de su modelo de desarrollo en el que se apuesta cla-
ramente por la integracién en los mercados mundiales, tanto
desde una perspectiva de apego aun regionalismo abierto como
de aceptacién de las normas de la OMC que pregona la expan-
si6n del comercio libre. En el lado europeo, la incégnita por
resolver estard centrada en cdmo se veran afectadas las rela-
ciones comerciales extracomunitarias en los préximos afios,
enlos que habra de culminar el proceso de unién econémicay
monetaria con la plena integracién monetariay la ampliacién
con nuevos paises del este.



